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Student ma obowiązek zarelizować 9 godz. (1 ECTS) wykładów fakultatywnych (WF): 

WF (9 godz.) dr M. Jaworzyńska: Zarządzanie finansami w ochronie zdrowia

11 POW 

Student ma obowiązek zarelizować 9 godz. (2 ECTS) z przedmiotu ogólnowydziałowego (POW):

(POW9) dr M. Hałka: Inwestowanie w warunkach inflacji

Zarządzanie relacjami z klientem

SM

Strategie marketingowe
18 godz. dr hab. I. Lipowska, prof. 

UMCS
18 godz. CS1 dr K. Grzesiuk

Analityka marketingowa

Seminarium magisterskie 18 godz. (2 ECTS)

9 godz. dr K. Grzesiuk

9 godz. 

18 godz. KW1, KW2 dr J. Jakubczak

Rachunkowość zarządcza
9 godz. dr hab. A. Kister, prof. 

UMCS
9 godz. CA1 dr O. Szołno

Przedmiot Wykłady Ćwiczenia

Negocjacje 9 godz. KW1, KW2 mgr T. Krzewiński
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Prawo gospodarcze 9 godz. dr P. Bryłowski
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18 godz. KW1, KW2 dr hab. R. Mącik, prof. UMCS
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NIESTACJONARNE STUDIA DRUGIEGO STOPNIA ROK AKAD. 2023/2024
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