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Godziny kontaktowe (z udziatem nauczyciela akademickiego)

Konwersatorium 30h

Konsultacje i zaliczenie 3h

taczna liczba godzin z udziatem nauczyciela akademickiego 33h
Liczba punktéw ECTS z udziatem nauczyciela akademickiego 1,1

Godziny niekontaktowe (praca wiasna studenta)
Studiowanie literatury 30

Przygotowanie sie do zaliczenia 27

taczna liczba godzin niekontaktowych 57

Liczba punktéw ECTS za godziny niekontaktowe 1,9

Sumaryczna liczba punktow ECTS 3

Wymagania wstepne

Brak.

Opis zajec

W ramach spotkan przedstawione i omowione zostang reguty i
techniki wywierania wptywu spotecznego zwigzane z teorig i
klasyfikacjg Roberta Beno Cialdiniego. Tworcza dyskusja na
temat technik oddziatywania spotecznego pozwoli ha ocene
teorii Cialdiniego z perspektywy interdyscyplinarnej, jej
uzasadnienie a takze wskazanie jej implikacji na rzecz
generowania komunikatéw o charakterze perswazyjnym
(zaréwno dla odbiorcy indywidualnego, jak i zbiorowego).
Omowione reguty zostang rowniez ukazane z perspektywy
moralnej, w tym: skonfrontowane z zasadami etyki reklamy.

Zakres tematow

1) Zajecia wprowadzajace.

2) Robert Bene Cialdini — teoretyk — praktyk — inspirator.

3) ,Wywieranie wptywu spotecznego” na tle teorii komunikacji
perswazyjnej.

4-5) Reguta wzajemnosci — wprowadzenie, ¢wiczenia i dyskusja.

6) Reguta zobowigzania i konsekwencji — wprowadzenie, ¢wiczenia i
dyskusja.

7-8) Reguta spotecznego dowodu stusznosci — wprowadzenie, ¢wiczenia
i dyskusja.

9) Reguta lubienia i nielubienia — wprowadzenie, ¢wiczenia i dyskusja.
10-11) Reguta autorytetu — wprowadzenie, ¢wiczenia i dyskusja.

12) Reguta niedostepnosci — wprowadzenie, ¢wiczenia i dyskusja.

13) Reguta kontrastu — wprowadzenie, ¢wiczenia i dyskusja.

14) Teoria Cialdiniego a etyka reklamy.

15) Podsumowanie i zaliczenie.
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A. Pratkanis, E. Aronson, Wiek propagandy. Uzywanie i naduzywanie
perswazji na co dzieri, Warszawa 2005.

M. Kochan, Pojedynek na stowa. techniki erystyczne w publicznych
sporach, Wydawnictwo Znak, Krakéw 2006.

W. Warecki, M. Warecki, Stowo o manipulacji, czyli krotki podrecznik
samoobrony, wydawnictwo Poltext, Warszawa 2005 (fragmenty).

11 | Efekty uczenia sie z Wiedza:

przyporzadkowaniem do | W1. Student zna i rozumie w pogtebionym stopniu wspdtczesne techniki

efektow uczenia sie wywierania wptywu spotecznego ze szczegdlnym uwzglednieniem teorii

kierunkowych Cialdiniego. K_WO01, P7U_W, P7S_WG

(w przypadku zajec W2. Student zna i rozumie wskazywane przez Cialdiniego spofeczne

dedykowanych kreatywnosci | tendencje warunkujgce procesy wywierania wptywu spotecznego.

spotecznej efekty zajec K_WO05, P7U_W, P7S_WG

nalezy przyporzadkowac do

efektow kierunkowych W3. Student zna podstawowe zasady tworzenia komunikatéw

kreatywnosci; w przypadku perswazyjnych w zgodzie z teorig Cialdiniego oraz mozliwe sposoby

zajec¢ niededykowanych, obrony przed ich perswazyjnym wptywem. K_WQ9, P7U_W, P7S_WK

efekty zajec¢ powinny by¢

przyporzadkowane do Umiejetnosci:

efektow kierunkowych U1. Student potrafi rozpoznawac okreslone techniki wywierania wptywu

rowniez innych kierunkéw) spotecznego we wskazanych i wybranych samodzielnie przekazach
publicznych oraz oceni¢ ich skutecznos¢ w perspektywie teorii
Cialdiniego. K_U01, P7U_U, P7S_UW
U2. Student potrafi sprawnie postugiwac sie terminologig stosowang
przez Cialdiniego w zakresie komunikacji perswazyjnej. K_U04, P7U_U,
P7S_UK
U3. Student potrafi zajmowa¢ merytoryczne stanowisko w debacie
poswieconej zasadom etycznej komunikacji przy wykorzystaniu narzedzi
wspierajgcych kreowanie przekazéw publicznych oraz krytycznie oceniaé
stanowiska innych uczestnikéw dyskusji. K_UQ5, P7U_U, P7S_UK
Kompetencje spoteczne:
K1. Student jest gotdw do krytycznej oceny posiadanej wiedzy i jej
ustawicznego uzupetniania w zakresie teorii Cialdiniego oraz do
weryfikowania wskazanych w ramach tej teorii regut wywierania wptywu
spotecznego. K_K01, P7U_K, P7S_KK
K2. Student jest gotow do uznawania znaczenia wiedzy filozoficznej,
socjologicznej i psychologicznej w rozwigzywaniu teoretycznych i
praktycznych problemdéw zwigzanych z nadawaniem i przetwarzaniem
komunikatoéw perswazyjnych. K_K02, P7U_K, P7S_KK

12 | Sposob weryfikacji efektow | W1. aktywnos¢ w trakcie zajec¢

uczenia sie (oddzielnie dla
kazdego efektu)

W2. aktywnosS¢ w trakcie zajec, dyskusja
W3. aktywnos¢ w trakcie zajec¢, dyskusja
U1. aktywnos¢ w trakcie zajec¢, dyskusja
U2. aktywnosc w trakcie zajec, dyskusja
U3. aktywnosc w trakcie zaje¢, dyskusja
K1. aktywnos¢ w trakcie zajec




K1. aktywnos¢ w trakcie zaje¢, dyskusja

13 | Metody dydaktyczne Wyktad informacyjny, wyktad konwersatoryjny, dyskusja, burza
mozgow
14 | (1) Metody oceniania 1) Biezaca aktywnosc¢ studenta w trakcie zajec, zaliczenie koncowe, dla

(2) Kryteria oceniania

chetnych referat w trakcie zajec¢
2) Aktywnos¢ w trakcie zajec, dla chetnych referat w trakcie zajec




