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1. Świadomościowe uwarunkowania decydowania politycznego

2. Praktyczne uwarunkowania decydowania politycznego

3. Wszechobecność ryzyka w decydowaniu politycznym

4. Współczesne uwarunkowania decydowania politycznego

5. Uwarunkowania decydowania politycznego właściwe dla demokracji

6. Cechy politologicznego modelu decydowania politycznego

7. Wyznaczniki wewnętrzne w decydowaniu politycznym
8. Wyznaczniki zewnętrzne w decydowaniu politycznym
9. Cechy internacjologicznego modelu decydowania politycznego

10. Cechy transnarodowego modelu decydowania politycznego

11. Indukcyjne wyjaśnianie w decydowaniu politycznym
12. Dedukcyjne wyjaśnianie w decydowaniu politycznym
13. Aksjologiczne wyjaśnianie w decydowaniu politycznym
14. Czynnikowe wyjaśnianie w decydowaniu politycznym
15. Typ psychologiczny decydowania politycznego

16. Typ mikrospołeczny decydowania politycznego

17. Typ organizacyjny decydowania politycznego

18. Typ matematyczny decydowania politycznego

19. Typ cybernetyczny decydowania politycznego

20. Typ kryzysowy decydowania politycznego

21. Typ makrospołeczny decydowania politycznego

22. Sytuacja decyzyjna – definicja, sensy, style definiowania

23. Typologia sytuacji decyzyjnej według kryterium świadomościowego – analiza przykładów

24. Typologia sytuacji decyzyjnej według kryterium systemowego – analiza przykładów

25. Typologia sytuacji decyzyjnej według kryterium wzburzenia pola decyzyjnego – analiza przykładów

26. Typologia sytuacji decyzyjnej według kryterium autonomiczności pola decyzyjnego – analiza przykładów

27. Charakterystyka normalnej sytuacji decyzyjnej

28. Ocena poziomu ryzyka w normalnej sytuacji decyzyjnej

29. Klasyfikacja sytuacji decyzyjnych według C. Hermanna
30. Klasyfikacja sytuacji decyzyjnych według teorii gier

31. Charakterystyka kryzysowej sytuacji decyzyjnej

32. Aspekty subiektywne w kryzysowej sytuacji decyzyjnej

33. Aspekty obiektywne w kryzysowej sytuacji decyzyjnej

34. Trzy typy „krzyżowe” kryzysowej sytuacji decyzyjnej

35. Podmiot decyzyjny – narodowy, międzynarodowy, transnarodowy
36. Osobowość somatyczno-biologiczna decydenta

37. Osobowość psychiczna decydenta

38. Osobowość etyczna decydenta

39. Osobowość normatywna decydenta

40. Osobowość społeczna decydenta

41. Proces decyzyjny – sposoby definiowania, definicja

42. Poziomy procesu decyzyjnego – charakterystyka

43. Decyzja polityczna – definicja i wyjaśnienie pojęcia
44. Elementy decyzji politycznej

45. Aspekty decyzji politycznej

46. Typy decyzji politycznej

47. Cel decyzji politycznej – definicja, sensy

48. Pojęcie wybór polityczny

49. Ograniczenia zewnętrzne i wewnętrzne wolności wyboru decyzji politycznej
50. Środowisko decyzji politycznej

51. Implementacja decyzji politycznej
52. Zasady wykonywania decyzji

53. Czynniki warunkujące implementację decyzji politycznych

54. Proces decyzyjny – definicja i charakter

55. Fazy procesu decyzyjnego (A. Heywood)

56. Fazy procesu decyzyjnego (M. Zdyb)

57. Charakter polityki jako gry scenicznej: pojęcia podstawowe

58. Charakter polityki jako gry rywalizacyjnej: pojęcia podstawowe

59. Zmienne niezależne efektywności decydowania politycznego w demokracji

60. Kryteria decydowania politycznego w demokracji

61. Cechy ogólne decydowania politycznego w demokracji

62. Minimalne warunki decydowania politycznego w demokracji (R. Dahl)

63. Decydowanie polityczne a teoria demokracji J. Madisona
64. Decydowanie polityczne a teoria demokracji G. Sartoriego

65. Decydowanie polityczne a koncepcja demokracji przedstawicielskiej (R. Dahl)

66. Decydowanie polityczne a koncepcja demokracji majoratywnej (A. Lijphart)

67. Decydowanie polityczne a koncepcja demokracji konsensualnej (A. Lijphart)

68. Ograniczenia rządów większości

69. Cechy decydowanie politycznego w demokracji typu większościowego

70. Cechy decydowanie politycznego w demokracji typu proporcjonalnego

71. Cechy decyzji politycznych w demokracji

72. Decyzyjna ocena działania demokratycznego systemu politycznego (A. Heywood) – kryterium stabilności i porządku
73. Decyzyjna ocena działania demokratycznego systemu politycznego (A. Heywood) – kryterium dobrobytu materialnego
74. Decyzyjna ocena działania demokratycznego systemu politycznego (A. Heywood) – kryterium statusu obywateli
75. Decyzyjna ocena działania demokratycznego systemu politycznego (A. Heywood) – kryterium demokratyczności

76. Podział problemów politycznych ze względu na dane początkowe

77. Podział problemów politycznych ze względu na sposób sformułowania celu

78. Podział problemów politycznych ze względu na wymiary środowiska

79. Dostrzeganie i analiza sytuacji problemowej

80. Zastosowanie modelu Dunckera w działalności ideotwórczej

81. Zjawisko „olśnienia” w działalności ideotwórczej

82. Metody weryfikacji projektów politycznych

83. Osobliwości weryfikacji projektów politycznych

84. Badanie równoczesne w rozwiązywaniu problemów politycznych

85. Badanie kolejne w rozwiązywaniu problemów politycznych

86. Strategia konserwatywna w rozwiązywaniu problemów politycznych

87. Strategia ryzykowna w rozwiązywaniu problemów politycznych

88. Błędy w wyborze strategii rozwiązywania problemów politycznych

89. Podmiotowość w polityce – definicja i geneza

90. Typy podmiotów politycznych – analiza przykładów
91. Cechy niezmiennicze ośrodka decyzyjnego

92. Cechy indywidualne ośrodka decyzyjnego

93. Cechy społeczne ośrodka decyzyjnego

94. Cechy aksjologiczne i poznawcze ośrodka decyzyjnego

95. Homeostatyczne zachowania ośrodka decyzyjnego

96. Trzy typy adaptacji ośrodka decyzyjnego ze względu na kryterium aktywności

97. Trzy typy adaptacji ośrodka decyzyjnego ze względu na kryterium czasu

98. Zakres podmiotowy ośrodków decyzyjnych – model J. Galtunga

99. Zakres podmiotowy ośrodków decyzyjnych – według ocen obywateli

100. Doradcy i eksperci – grupy, typy

101. Doradcy i eksperci – funkcje, role
102. Typologia ośrodków decyzyjnych według poziomu decyzyjnego

103. Typologia ośrodków decyzyjnych według statusu ośrodka decyzyjnego w systemie politycznym

104. Typologie ośrodków decyzyjnych według kryterium czasu, wewnętrznej struktury i skłonności do ryzyka

105. Holistyczny typ idealny wyjaśniania zachowań podmiotów decyzyjnych

106. Indywidualistyczny typ idealny wyjaśniania zachowań podmiotów decyzyjnych

107. Trzy typy wyjaśniania historycznego zachowań podmiotów decyzyjnych

108. Wyjaśnianie zachowań podmiotów decyzyjnych według teorii gier

109. Profesjonalizm polityczny – definicja, cechy

110. Profesjonalizm polityczny – warunki, wymiary, następstwa
111. Tworzenie subiektywnej reprezentacji zadania decyzyjnego
112. Typy reprezentacji zadania decyzyjnego

113. Zasady tworzenia reprezentacji zadania decyzyjnego

114. Wartościowanie wyników w sytuacji decyzyjnej

115. Metody i fazy badania użyteczności rozwiązań w sytuacjach decyzyjnych

116. Strategie oceny użyteczności wielowymiarowej

117. Przewidywanie warunków determinujących wyniki rozwiązywania problemów decyzyjnych

118. Metody badania prawdopodobieństwa subiektywnego

119. Heurystyczne zasady oceny prawdopodobieństwa wyników rozwiązywania problemów decyzyjnych

120. Problemy myślenia antycypacyjnego i wstecznego

121. Konflikty w polityce – definicja, typy

122. Przyczyny konfliktów w polityce

123. Rola konfliktów politycznych

124. Dwie formy organizacji stosunków międzyludzkich

125. Orientacja kooperacyjna wobec konfliktu politycznego
126. Orientacja rywalizacyjna wobec konfliktu politycznego

127. Orientacja wycofania wobec konfliktu politycznego

128. Percepcja konfliktu politycznego

129. Postrzeganie podmiotów politycznych w warunkach konfliktu

130. Komunikacja w warunkach konfliktu politycznego

131. Destruktywny przebieg konfliktu politycznego

132. Konflikt polityczny nierozwiązywalny

133. Sposoby rozwiązywania konfliktów politycznych – teoria racjonalnego wyboru

134. Sposoby rozwiązywania konfliktów politycznych – teoria skutecznej komunikacji DESC

135. Sposoby rozwiązywania konfliktów politycznych – teoria konsensualna normatywna

136. Kategorie wyników udanego rozwiązywania konfliktów politycznych

137. Negocjowanie – pojęcie i fazy

138. Negocjowanie – granice i cele

139. Trzy typy negocjacji: konfrontacyjne, integrujące, wielostronne

140. Metody negocjacji – kompromis, układy, przymus

141. Metody negocjacji – emocje i logiczne rozumowanie

142. Komunikacja niewerbalna w negocjacjach politycznych

143. Środki socjotechniczne w negocjacjach politycznych

144. Błędy w negocjacjach politycznych

145. Zjawisko niepewności w decydowaniu politycznym

146. Pomiar i ocena ryzyka w decydowaniu politycznym

147. Model sytuacji ryzykownej

148. Proces przewidywania ryzyka w polityce

149. Czynniki ryzyka w polityce – typologia

150. Sterowalność i niesterowalność w decydowaniu politycznym

151. Podejmowanie decyzji w warunkach ryzyka – zasada maksymalizacji oczekiwanej wartości

152. Podejmowanie decyzji w warunkach ryzyka – zasada maksymalizacji oczekiwanej użyteczności

153. Podejmowanie decyzji w warunkach niepewności – pewnego-w-niepewnym

154. Podejmowanie decyzji w warunkach niepewności – największego bezpieczeństwa

155. Podejmowanie decyzji w warunkach niepewności – największej zdobyczy

156. Podejmowanie decyzji w warunkach niepewności – najmniejszego zawodu

157. Podejmowanie decyzji w warunkach niepewności – braku dostatecznej racji

158. Podejmowanie decyzji w warunkach pewności

159. Podejmowanie decyzji w sytuacjach konfliktowych

160. Preferowane umiejętności polityczne w rozwiązywaniu sytuacji ryzykownych i niepewnych

161. Definicje decyzji i niedecyzji politycznej

162. Typologia decyzji – kryterium ośrodka decyzyjnego i procesu decyzyjnego

163. Typologia decyzji – kryterium czasu decyzyjnego i implementacji decyzji

164. Typologia decyzji – kryterium przedmiotu wyboru i kryterium informacji

165. Narodowe a międzynarodowe decyzje polityczne – specyfika, odmienności
166. Niedecyzja polityczna – charakterystyka problemu

167. Podejmowanie decyzji – dwie definicje

168. Algorytmiczne i heurystyczne strategie wyboru decyzji

169. Dylematy strategiczne – dobór strategii

170. Dylematy strategiczne – wahanie strategiczne

171. Dylematy strategiczne – zmienność decyzji

172. Paradoksy w wykonywaniu decyzji

173. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – strategia scalania prawdopodobieństwa i użyteczności

174. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – strategia scalania korzyści i ryzyka

175. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – strategia perspektywiczna w decydowaniu sekwencyjnym

176. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – strategia prezentystyczna w decydowaniu sekwencyjnym

177. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – modele racjonalnego aktora

178. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – modele organizacji biurokratycznej

179. Strategie holistyczne podejmowania decyzji – modele systemu przekonań

180. Strategie ograniczonej racjonalności podejmowania decyzji (inkrementalne, stopniowego kształtowania)

181. Strategie eksperymentalne podejmowania decyzji

182. Optymalizacja decyzji – charakterystyka problemu
183. Typy optymalizacji decyzji
184. Kryteria optymalizacji decyzji
185. Błąd polityczny

186. Wpływ stresu na podejmowanie decyzji – prawa Yerkesa-Dodsona

187. Rutynowe decydowanie w warunkach stresu

188. Trafne decydowanie w warunkach stresu i ograniczonego czasu

189. Racjonalność – istota, zagrożenia

190. Bariery racjonalności decyzji

191. Zasada racjonalności

192. Zarzuty trywialności, fałszywości, redundancji

193. Główne testy racjonalności decyzji (skuteczność, ekonomiczność, korzystność)

194. Racjonalność niedoskonała (schematy decyzyjne, działania nieudane, działania irracjonalne)

195. Relacje między rozumem a emocjami w polityce – cztery stanowiska

196. Teorie wpływu emocji na politykę
197. Afekty wobec obiektów politycznych

198. Zaufanie społeczne w polityce

199. Cechy zespołowego podejmowania decyzji politycznych

200. Efekt myślenia grupowego

201. Efekt polaryzacji w grupowym podejmowaniu decyzji

202. Techniki agregowania indywidualnych ocen – metoda uśredniania użyteczności i prawdopodobieństw

203. Techniki agregowania indywidualnych ocen – techniki behawioralne

204. Komunikowanie wewnątrzgrupowe

205. Znaczenie komunikowania społecznego

206. Reklama i kreowanie wizerunku politycznego

207. Rola lęku i bezrefleksyjnej akceptacji

208. Zasady doboru współpracowników

209. Istota i własności grupowego decydowania

210. Pozycjonowanie jednostki w zespołowym ośrodku decyzyjnym – metody częstościowa i „zwartości grupy”

211. Techniki głosowania (grupowe metody decyzyjne) – definicja i typologia

212. Technika Condorceta

213. Technika Bordy’ego
214. Głosowanie większościowe

215. Głosowanie sekwencyjne

216. Głosowanie aprobujące

217. Głosowanie strategiczne

218. Indeksy siły i ich zastosowanie

219. Indeks Shapleya-Shubika

220. Indeks Banzhafa

221. Właściwości indeksu siły

222. Paradoksy indeksów siły

223. Skorygowane indeksy siły – prekoalicje

224. Rozwiązania przetargowe

225. Podejście aksjomatyczne do przetargu – teoria i praktyka

226. Podejście strategiczne do przetargu – teoria i praktyka

227. Lobbing – definicja, środki, ocena politologiczna
228. Zakres przedmiotowy lobbingu

229. Lobbysta i adresaci lobbingu

230. Grupa interesu

231. Europejskie modele lobbingu

232. Amerykański model lobbingu

233. Strategie i metody lobbingu

234. Lobbing ofensywny i defensywny

235. Lobbing bezpośredni i pośredni

236. Manipulacja w polityce – analiza politologiczna problemu
237. Manipulacja w spektaklu politycznym

238. Manipulacja w rywalizacji politycznej

239. Cele manipulacji

240. Socjotechnika w polityce i sfery socjotechnicznego oddziaływania w decydowaniu politycznym

241. Oddziaływanie emocjonalne w decydowaniu politycznym
242. Oddziaływanie mityczne i symboliczne w decydowaniu politycznym
243. Oddziaływanie racjonalne w decydowaniu politycznym
244. Mechanizmy socjotechniczne w decydowaniu politycznym
245. Generowanie sytuacji deprywacyjnej w decydowaniu politycznym
246. Wzmacnianie potrzeb nieelementarnych w decydowaniu politycznym
247. Kanalizacja ideałów w decydowaniu politycznym
248. Intensyfikacja lęku

249. Naśladownictwo

250. Tworzenie grupy wiodącej

251. Charakterystyka gier współpracy

252. Gra współpracy typu „harmonia interesów”

253. Gra współpracy typu „polowanie na jelenia”

254. Charakterystyka gier o pełnymi częściowym konflikcie interesów

255. Gra o częściowym konflikcie typu „dylemat kurczaków”

256. Gra o częściowym konflikcie typu „dylemat więźnia”
257. Ograniczenia w wykorzystaniu teorii gier w decydowaniu politycznym

258. Przyczyny obiektywne błędnego decydowania w polityce – naruszanie interesów przeciwników politycznych

259. Przyczyny obiektywne błędnego decydowania w polityce – nieracjonalne i prakseologiczne

260. Przyczyny obiektywne błędnego decydowania w polityce – ekonomiczne i społeczne

261. Przyczyny subiektywne błędnego decydowania w polityce – informacyjne, wolicjonalne, temporalne, cybernetyczne

262. Przyczyny subiektywne błędnego decydowania w polityce – epistemologiczne i ewaluacyjne (fiksacja funkcjonalna)

263. Przyczyny subiektywne błędnego decydowania w polityce –ideologiczne i świadomościowe (błędne nastawienie)

264. Mechanizm błądzenia w rzeczywistości politycznej

265. Skutki błędów politycznych i wnioskowanie z błędów

266. Przykłady błędów w ocenie sytuacji decyzyjnej – zasady reprezentatywności i zakotwiczenia

267. Przykłady błędów w ocenie sytuacji decyzyjnej – zasada dostępności psychicznej i nadmierna pewność siebie

268. Przykłady błędów przy podejmowaniu decyzji – ocena holistyczna, koncentracja na zyskach, koncentracja na stratach

269. Przykłady błędów przy podejmowaniu decyzji – ignorowanie szans, myślenie życzeniowe, błędna strategia

270. Trzy poziomy pozycjonowania politycznego na skali lewicowości–prawicowości

271. Pozycjonowanie wyborcy na skali lewicowości–prawicowości

272. Statystycznie środkowy wyborca w demokracji większościowej

273. Statystycznie środkowy wyborca w demokracji proporcjonalnej

274. Pozycjonowanie polityków na skali lewicowości–prawicowości

275. Pozycjonowanie rządów wielopartyjnych na skali lewicowości–prawicowości w demokracji większościowej

276. Pozycjonowanie rządów wielopartyjnych na skali lewicowości–prawicowości w demokracji proporcjonalnej

277. Preferencje wyborcze a zgodność przedstawicielska legislatywy i egzekutywy w demokracji większościowej

278. Preferencje wyborcze a zgodność przedstawicielska legislatywy i egzekutywy w demokracji proporcjonalnej

279. Sens pojęcia zachowania wyborcze

280. Uwarunkowania decyzji wyborczych

281. Problem racjonalności zachowań wyborczych – dwa wyjaśnienia

282. Podejście socjologiczne do wyjaśniania zachowań wyborczych jednostek

283. Podejście socjopsychologiczne do wyjaśniania zachowań wyborczych jednostek

284. Podejście ekonomiczne do wyjaśniania zachowań wyborczych jednostek

285. Podejście racjonalne do wyjaśniania zachowań wyborczych jednostek

286. Podejście ideologiczne do wyjaśniania zachowań wyborczych jednostek

287. Model kontekstu wyborczego w wyjaśnianiu zachowań wyborczych jednostek

288. Podejście wieloczynnikowe w wyjaśnianiu zachowań wyborczych jednostek

289. Kształtowanie zachowań wyborczych – wizerunek polityka, reklama polityczna, debaty wyborcze

290. Środki oddziaływania na zachowania wyborcze jednostek
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