
finansowej Wydawnictwa

WZÓR

.............

Autor:

Tytuł:

egz. egz.
ark. wyd.
ark. druk. VAT

Ogółem
Na 1 egz. 
sprzedaŜy

0,00 zł
0,00 zł
0,00 zł
0,00 zł
0,00 zł
0,00 zł

a) 0,00 zł
b) 0,00 zł

0,00 zł
0 zł 0,00 zł
0 zł 0,00 zł

0 zł

3.1. Planowany techniczny koszt wytworzenia nakładu na sprzedaŜ 0 zł 0,00 zł
10,3% 0 zł 0,00 zł

0 zł 0,00 zł
0 zł 0,00 zł

10,0% X 0,00 zł

Nakład: z tego do sprzedaŜy:

Załącznik nr 3
do Zasad gospodarki 

Pozycja Planu Wydawniczego: 

KARTA KALKULACYJNA KSIĄśKI
Kalkulacja wstępna kosztów planowanych

..................................................................

..................................................................

....................................................................

Kwota

1.Techniczny koszt wydania ksi ąŜki
1.1. Planowane koszty bezpośrednie

Objętość: z rabatem

Wynagrodzenie dla recenzenta
Wynagrodzenie za adiustację i redakcję językową
Wynagrodzenie za skład

Rodzaj kosztu

Wynagrodzenie za opracowanie graficzne
Honorarium autorskie
Honorarium za redakcję prac zbiorowych

Inne:
.........................................................................................
.........................................................................................

Druk + oprawa introligatorska
 Razem koszty bezpośrednie

Razem techniczny koszt nakładu na sprzedaŜ

2. Koszt nakładu na potrzeby wewn ętrzne
z tego do pokrycia:

przez Wydział - ...............................................................................................................
(wskazać źródło: dotacje: na badania, dydaktyczna; wpływy własne) 

ze środków zewnętrznych 

3.3. Koszt własny (pełny) sprzedaŜy

3.4. Planowana marŜa handlowa

3. Kalkulacja ceny 1 egz. na sprzeda Ŝ

3.2. Koszty ogólnouczelniane
Uczelniany koszt wytworzenia nakładu na sprzedaŜ



na pokrycie udzielanych rabatów 0,0%

10,0%

0,00 zł

0 zł 0,00 zł
0,00 zł

4.4. VAT 0,00 zł
0,00 zł

0 zł

0 zł

0 zł

0 zł

20...... r.

prorektor właściwy ds. Wydawnictwa

na pokrycie skutków ryzyk handlowych 
(przeceny, zniszczenia, likwidacja, itp..)

3.5. Cena detaliczna 1 egz. wg kalkulacji

4. Planowane warunki sprzeda Ŝy
4.1. Planowana cena detaliczna realizacji
4.2. Planowana kwota udzielonych rabatów od ceny detalicznej
4.3. Planowana cena sprzedaŜy netto (bez VAT) - po uwzględnieniu rabatu

4.5. Planowana cena sprzedaŜy brutto (z VAT) - po uwzględnieniu rabatu

5. Rozliczenie planowanego wyniku na sprzeda Ŝy
5.1. Planowany przychód ze sprzedaŜy
5.2. Planowany ZYSK / STRATA na sprzedaŜy

5.3. Wymagane minimum zysku - do pokrycia skutków ryzyk handlowych

5.4. Planowane dofinansowanie zewnętrzne 

5.5. Planowany ZYSK / STRATA ko ńcowy(a)

.......................................................... ................................................

......................................................... ............................................
(Imię i nazwisko, tel.)

KWESTOR REKTOR

ŹRÓDŁO POKRYCIA STRATY

(Kontrola pod względem lub
formalnym i rachunkowym)

LUBLIN, dnia:  .............................

Sporządził(a) Dyrektor Wydawnictwa




